I settori. L'interscambio é incentrato
essenzialmente sui prodotti
manifatturieri, chimici e farmaceutici

Nuovi progetti. La Uir sta organizzando
aluglio una delegazione di Pmi romane
per un altro giro di «business to business»

Al Csm commessa dalla China national petroleum corporation

Test sul gasdotto da 1,5 milioni

mmn Sard il Centro sviluppo
materiali, del Tecnopolo di
Castel Romano, a testare per
la China national petroleum
corporation (Cnpc) I'assess-
ment dei tubi che, attraverso
il“Second west east gas pipe-
line”, trasportera il gas dalle
riserve del Turkmenistan fi-
noallacostacinese. Un affare
perilCsmdacircaun milione
e mezzo di euro. Un contrat-
to di cui la societa romana ha
discusso nel corso della mis-
sione nel paese asiatico orga-
nizzatada Confindustria. «La
Cina - racconta I'ingegner
Francesco Sintoni, responsa-
bile Sviluppo e innovazione
mercati per 'area asiatica del
Csm - ci ha aperto le sue por-
te. Abbiamo vinto la gara per
fare I'assessment delle con-
dotte del gasdotto che attra-
versera tutta la Cina setten-
trionale, toccando centri im-
portanti come Pechino, Shan-
gai, Nanchino ¢ Hong Kong.
Un’opera immensa per di-
mensioni e per lasfidatecno-
logica che comporta». Tre-
centoricercatorie un fattura-
to di circa 30 milioni, Csm &
| un centro di ricerca e svilup-

po privato controllato da 19
azionisti tra cui Tenaris,
Finmeccanica, Fincantieri,
Vesuvius, Fondato nel 1963
per iniziativa delle principali
imprese siderurgiche e mec-
caniche nazionali, il Csm &
unodei principali centri diri-
cerca europei sui materiali.
operanel campo delio svilup-
poedell'applicazione deima-
teriali metallici, ceramici,
compositi a matrice metalli-
ca impiegati, tra le altre cose,
nel settore dell’ oli & gas,
energia, siderurgia nell'indu-
striaferroviaria, aerospaziale
e navale. «L'assessment ver-
ra effettuato nel nostro labo-
ratorio in Sardegna. Anche
sullascortadiquestocontrat-

- to - continua Sintoni - la so-

cieta sta valutando P'apertura
diunasedeaPechino,acuine
potrebbe seguire una a Shan-
gai e a Chongging, un’area
quest'ultima in forte espan-
sione con una crescita effer-
vescente che arriva al
18-20%». L'accordo con la
Cnpec, infatti, «ci sta procu-
rando dei contatti con i pro-
duttoricinesi di tubi - aggiun-
ge Sintoni - che vogliono ade-

guarsiapil elevatistandarda
livello internazionali abbia-
mo poipresentato delle offer-
te nel settore dell’acciaio, che
contiamo di chiudere presto.
E in quello della power gene-
ration dove ¢i proponiamo
perlosviluppodisoluzioniin-
novative per materialie com-
ponenti utilizzati le centrali
alimentate e carbone, gas,
olio combustibile e nucleare,
fornendoserviziper leimpre-
se cinesi ma anche per quelle
italiane che stanno investen-
doinquesto Paese».

La missione di Confindu-
stria & stata anche 'occasio-
ne,quindi, per valutare le pro-
blematiche connesse alla
“conquista” della Cina, «Si
tratta - spiega Sintoni - di de-
cidere se aprire un ufficio di
rappresentanza o creare una
societd. Capire che tipodiap-
proccio avere nelle relazioni
industriali e in questo ambito
valutare anche il peso che ha
lapolitica, su che supporto fi-
nanziario si pud contare e
qual &, infatti, il costo assicu-
rativo dell'operazione».
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